
陈楠老师  银行营销实战专家 

RFP 理财规划师 

北美 LOMA 理财规划师 

国家二级理财规划师 

亚洲魅力导师研究院院长 

延边农商行营销管理顾问 

《网格化精准营销》辅导项目创始三杰之一 

全国多家培训机构核心讲师 

《银行网点转型之道：重新定义银行网点》作者 

曾任职位：太平洋保险、中国太平培训经理、部门营销主管、

营销分管总 

 

数据解读陈老师： 

★1—连续两年行业女讲师授课量第一名 

★10—10 年世界 500 强企业销售管理与培训经验 

★20—辅导 20 余家银行顺利实现网点营销转型 

★100—曾主导银行外拓项目、网格化精准营销、网点营销转型项目实操 100 余期 

★240—年度授课量高达 240 余天，其中仅《储客活动策划》一节课返聘 20 余期 

★2150—曾组织策划并主讲“理财沙龙”千余场，单场成交最高 2150 万 

★10000—先后为四大行、股份行、邮储银行、农商行、城商行，培训银行一线营销管理干

部 10000 余名 

 

授课风格： 

陈楠老师多年来凭借其扎实的理论功底和丰富的实践经验，擅于在司空见惯的现实生活中见

微知著，发现并挖掘理论与实践之间的关键接点，在个人职业稳健成长和永续销售有着其独

到的见解，并且在课中会透过个性化的现场点评，促进学员产生当即行为改善的训练效果。 

理论知识讲授：多案例教学—寓教于乐—理论结合实战 

实用技巧训练：实用性强—逻辑性强—强化模压训练 

课后实践反馈：影响持久—轻松实践—粘性反馈机制 

经典培训语录：当你读懂了客户，就可以不营而销 

 



研发项目： 

✓ 《网格化精准营销》：让营销变得简单精准 

✓ 《固本拓新—存量客户激活》：存量客户价值深耕的策略经营之道 

✓ 《营销资本+》：银行资源整合的终极培训项目 

✓ 《银行网点金管家》：网点负责人是未来银行的核心竞争力 

 

主讲课程： 

“互联网+”银行网点负责人 MBA： 

《互联网时代银行网点经营战略》 

《互联网时代银行网点营销策略》 

《商业银行拓展营销与固化》 

《大数据时代存量客户价值激活》 

《卓越支行长的六项修炼》 

《银行网点旺季营销策略与实战技能提升》 

《新零售时代商业银行营销策略》 

《新零售时代特色网点打造》 

 

金融行业大型项目服务介绍（部分）： 

◆中国邮储银行大庆分行《个金业务营销队伍营销能力提升》项目 5 期。 

◆中国邮储银行三门峡分行《个金业务营销队伍营销能力提升》项目 3 期。 

◆中国工商银行江苏分行《个金业务营销队伍营销能力提升》项目 4 期。 

◆长沙银行《客户沟通与心理分析》项目 6 期。 

◆中国建设银行武汉分行《社区银行营销及沙龙经营技巧》项目 4 期。 

◆中国邮储银行郑州分行《理财客户顾问式营销实战训练》5 期。 

◆吉林农商行《网格化精准营销》项目 6 期 

◆广西银行《银行外拓营销能力提升》项目 6 期。 

◆四川邮储银行《银行外拓营销能力提升》项目 3 期。 

◆浙江某商业银行《银行外拓营销能力提升》项目 3 期。 

 

部分返聘情况： 

中国工商银行江苏分行              《精细化沙龙策划与经营实操特训营》（4 期） 



中国建设银行武汉分行              《社区银行营销及沙龙经营技巧》（4 期） 

中国农业银行吉林省行              《销售人员的高效时间管理》（4 期） 

中国农业银行山东省行              《顾问式销售训练营》（2 期） 

江苏银行淮安分行                  《沙龙策划与组织》（2 期） 

中国民生银行武汉分行              《电话营销实战技巧》（2 期） 

长沙银行                          《社区银行营销策划及组织》（2 期） 

长沙银行                          《客户沟通与心理分析》（6 期） 

山东省东营邮政局                  《顾问式销售训练营》 

四川省西昌邮政局                  《外拓营销实战训练》（6 期） 

辽宁省盘锦邮政局                  《理财沙龙与顾问式营销》（8 期） 

河南省三门峡邮政局                《卓越理财经理特训营》《4 期》 

河南省郑州邮政局                  《银行业务电话销售实战技巧》（4 期） 

河南省新乡邮政局                  《顾问式销售训练营》（8 期） 

黑龙江省大庆邮储银行              《开好“两会”提升业绩》（5 期） 

河北省石家庄邮储银行              《销售沟通技巧》（2 期） 

吉林农商行                        《网格化精准营销》项目 6 期 

 

部分授课照片分享： 

  

银川《网格化精准营销》公开课 重庆《网格化精准营销》公开课 



  

吉林长春农商行 

《网格化精准营销》项目 

吉林延边农商行 

《网格化精准营销》项目 

  

江苏工行 

《客户关系挖掘与管理》 

长沙银行 

《社区银行营销策划及组织》 

  

黑龙江农行 

《客户经理顾问式销售技巧》 

济南农行银行 

《存款保险制度应对策略》一期 



  

济南农行银行 

《存款保险制度应对策略》二期 

湖北天门农商行 

《外拓营销》 

  

石家庄邮储银行 

《销售沟通技巧》 

武汉民生银行 

《外拓营销实战技巧》 

  

江苏银行 

《沙龙策划与组织》 

四川西昌邮储银行 

《外拓营销实战训练》 



  

长沙银行 

《客户沟通与心理分析》 

河南邮储 

《顾问式销售训练营》 

  

辽宁邮储 

《理财沙龙与顾问式营销》 

河南邮储 

《卓越理财经理特训营》 

  

河南邮储 

《银行业务电话销售实战技巧》 

农业银行吉林省行 

《销售人员的高效时间管理》 



  

吉林某农商行 

《开门红营销项目》 

阜新银行 

《银行综合营销策略提升》 

  

大庆邮储银行 

《外拓营销实战训练》三期 

北京银行长沙分行 

《外拓营销实战训练》 

  

湖北通城农商行 

《外拓营销》 

四川邮储银行 

《外拓营销》 



  

长沙银行 

《外拓营销》 

四川邮储银行宜宾分行 

《外拓营销》 

  

安徽某农商行 

《外拓营销》 

四川农商行 

《外拓营销》 

部分授课评价分享： 

  



  



  



  





  



  

  



  

 


